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Janez Skrabec, ustanovitelj, lastnik in direktor podjetij Skupine Riko, donator in sponzor slovenske umetnosti, kulture in Sporta

“Globalni podjetnik mora imeti korenine in krila”

o mu zvoni telefon, se oglasi ruska himna. Na sliki ima marogkega kralja.

Pod stropom trije veliki televizijski ekrani ves &as kaZejo rusko, anglesko

in amerigko razlitico dneva. Kipec je ustvaril Begi¢, roZe zastopajo
rumene orhideje v belem pesku. Podjetje Riko pod RoZnikom domuje v hisi,
kjer v oarljivem spoju moderne arhitekture dihajo les, marmor, steklo in
jeklo. Svetloba. Janez Skrabec govori spro$eno, pogosto uporablja sleng - jezik

mularije.

> Se vam kdaj zgodi kaj takSnega,
kot se je Rajku Hrvaticu, ki so ga
razglasili za ugrabljenega, ¢eprav je
bil samo na Stiridnevnem poslovnem
sestanku?

“Sploh ne vem, zakaj so ljudje
zagnali tak$no paniko. Komu pa mora
polagati racune?!”

> Ali: kdaj podjetnik neha biti
anonimni Janez Skrabec, ki lahko za
§tiri dni izklju¢i mobilni telefon, pa to
ne postane javni dogodek?

“Lastnik je odgovoren bogu, direktor
pa seveda svojim sodelavcem, $e bolj
pa lastnikom. Mislim, da so v Sloveniji
javne osebe, za katere mora biti jasno,
kje so, politiki, ampak tisti na res
odgovornih funkcijah, in seveda
predsedniki drZzavnih delniSkih druzb.”

» Vi poniknete, ko greste na
pocitnice?

“Mene najdejo zmeraj, kjerkoli sem.
Dobro, v Ukrajini, v ZaporoZju, je bila
zelo slaba zveza. V Burmi, recimo, ne
delajo mobiteli, zato sem vzel s sabo
satelitski telefon, pa ravno tako ni
delal. Tudi na KilimandZaru ne delajo.
Ampak to je predvidljivo, to itak
napoves.”

» Koliko let Ze delate tako
intenzivno, da se ne odklopite?

- “Veasih kdo rece: joj, ljudje so
zasuZnjeni z mobitelom! Mene je ..
mobitel osvobodil. Itak ga lahko
izkljucis, kadar hoces, dosegljiv si pa
zmeraj. Dokler ni bilo mobitelov, sem
imel yeliko ve¢ logisti¢nih problemov.
Kamor koli sem priel, na
avtombobilsko ¢rpalko ali v hotel, sem
najprej iskal telefon. V hotelu so bili
moji ra¢uni za telefon ponavadi visji
kot za hetelsko sobo. Neko¢ sem bil v
AzerbejdZanu, v Bakuju, kak$nega leta
'94 je bilo: Tam si moral naroéiti zvezo
prek telefonskega operaterja, ¢akal si
po deset ur, zbudili pa so te tudi ob
treh ponodi. V Sibiriji so poleg vsega e
ogromne razlike v ¢asu. fe od
Ljubljane do Moskve sta dva ¢asovna
pasova, med Moskvo in Bratskom,
nekje tam v Sibiriji, pa je Sest ¢asovnih
pasov. Ko si hotel poslati faks, je bil to
cel projekt.” :

» Ampak Se zmeraj ste 200 dni na
leto na poti?

“]a."

» Ceprav bi ve¢ino stvari lahko
uredili iz te pisane tukaj?

“Ne bi.”

P Zakaj ne?

“Ker so osebni odnosi §e vedno zelo
pomembni.”

» Ampak vase podjetje uZiva velik
mednarodni ugled; zakaj ni dovolj, da
posljete ponudbe, dokumentacijo,
nacdrte po ra¢unalniku?

“Gre za zelo razli¢ne produkte. Vi
kupujete po internetu? Pa je liter mleka
laZe kupiti po internetu kot pa en stroj.
Mora$ zacutiti ¢loveka, podjetje, kamor
gres. Ko grem v neko firmo, vidim cel
kup drugih moznosti, kje bi $e lahko
sodelovali.”

P Kje je teZisce vasih poslovnih
interesov?

“Specializirani smo na Vzhodno
Evropo, na trg, ki ga tradicionalno
poznamo, ki je bil na3; to je bivia
Sovjetska Zveza, kjer sem podedoval
nekaj stikov.”

» Po kom?

“Po ocetu. Ze v zgodnjih 80. letih
sem zacel pozornost usmerjati v ta trg
in se uditi rus¢ine.”

P Je bila to racionalna odloditev ali
priloZnost?

“Cisto racionalna odlocitev.
Razmisljal sem tako: ker sem Slovan,
imam zagotovo nekaj prednosti pred
Nernci. Zdelo se mi je tudi, da bomo
mi stalno lahko posredovali med
Zahodom in Vzhodom. In sem si rekel:
najprej moram iti na Zahod, da sem
bom malo izuéil jezikov, podjetnistva
pa menedzZerskih znanj, potem bom pa
bolj zanimiv za Ruse.”

P In ste to naredili?

“Sem. Preden sem bil v Rusiji, sem
bil v Ameriki.”

» Kako?

“Takoj po maturi. Kot 18 let star,
preden sem $el v vojsko, za $tiri
mesece.”

» Sam?

“Sam, ja.”

P Bogato zaloZeni z denarjem? Oce
je bil direktor prej$njega Rika.

“Imel sem zelo malo, tristo ali $tiristo
dolarjev.”

P Za §tiri mesece?

“Ja, pa karto, s katero si lahko en
mesec neomejeno potoval. Najprej sem
si zasluzil nekaj Zepnine. No¢ne poti z
avtobusi sem izkoristil za spanje,
podnevi pa sem si ogledoval mesta.
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Samo trikrat ali §tirikrat sem spal v
hotelu, kak3nih petkrat pa pri
sorodnikih ali znancih, ki so bili v
glavnem Slovenci.”

» Ste jih nasli sproti?

“Ne, ne, v Clevelandu sem imel zelo
dobrega prijatelja Marka Sfiligoja, ki je
v majskih dneh leta 1945, kot eden

izmed mnogih, prek Ljubelja prebegnil
v Avstrijo, v Celovcu koncal gimnazijo,
nato pa odSel v ZDA. Spoznal sem
ogromno njegovih gimnazijskih
kolegov, ki so bili v glavnem
intelektualci. Tako sem na Kansas State
University sre€al profesorja Orazma, ki
ima 'roots iz Ribnice'. Pri njem sem bil
kak3ne tri dni, tam sem videl, kaj
pomeni 'campus'. Med drugim se
spomnim, da je ravno takrat prisel tja
predavat vicepresident Bush.”

» Ta Bush?

“Ne, ole. Takrat, ko je bil Reagan
predsednik.”

» Kdaj ste zaceli razmigljati, da
boste delali to, kar delate?

“Mene je zmeraj zanimalo
podjetnistvo. Karkoli bi bil, bi bil
podjetnik. Zdaj mi je celo Zal, da sem
$el Studirat ekonomijo.”

» Zakaj?

“Da nisem 3el Studirat ¢esa, kar bi
me 3e bolj veselilo, recimo
humanisti¢ni $tudiji. Najbolj bi me
veselila kak3na sociologija ali
antropologija.”

» Ampak bi bili vseeno podjetnik?

“Ja, prepric¢an sem. Poznam recimo
Vladimirja Georgijeva, ki je direktor
Bol3oj teatra, zelo znan dirigent,
ampak velik biznismen. Ni re¢eno, da
so vsi umetniki reveZi. Kot otrok sem
imel rad detektivske $torije, in seveda
sem hotel biti - ne detektiv, ampak
privatni detektiv. (smeh). Ali pa
novinar, ki bi imel svoj ¢asopis. Itak
sem jih imel nekaj.”

» Aja? Kdaj?

“V osnovni $oli v Ribnici smo imeli
€asopis, ki se je imenoval Plonk list.”

P Ste bili urednik?

“Urednik, in skoraj celega sem
napisal. Zanimivo je to, da smo ga
prodajali, in to dobro. Recimo sto
izvodov, to je veliko za neko osnovno
Solo v Ribnici. Ampak kaj je
pomembno: vecina takih glasil je bila
literarnih, mi pa smo imeli vse zvrsti
novinarstva: ankete, recimo, zakaj si je
na3a mlada tovari$ica s Primorske,
stara komaj 22 let, vsi smo bili
zaljubljeni vanjo, ostrigla lepe ¢rne
lase, mene je zanimalo vse iz pop sveta
in sem pisal feljton o Beatlih, pa
intervjuje, reportaZe, ilustracije,
logotip ... Imeli smo vse, kar je bilo
treba.”

» Rojen podjetnik?

“Ah, navsezadnje sem odras¢al v _
socializmu in si nisem mislil, da bom

kdaj imel tako veliko korporacijo. Bolj
sem mislil, da bom 8el v predstavnistvo
kaksne firme.“

» Kaj pomeni, da danes na
globalnem trgu poslujes iz Slovenije,
ne iz kak$nega velemesta?

“Mene najbolj fascinira Goethejev
Faust, ko je odreSen. Odre$en je bil
takrat, ko je rekel: 'Ljubi trenutek,
postoj! Mislim, da je pogoj za uspe$no
Zivljenje to, da si zadovoljen. Da si
zadovoljen s trenutkom, kjer si, in da
se zaveda$ Carpe diem. Da ne
razmisljas, kako je bilo fino prej in
kako bo fino jutri. Ta trenutek je
najve¢. Nikoli ne bom pozabil, kako
sem se z nekom pogovarjal, od kod
sem. Rekel sem: priznam, jaz imam ful
sreco, da sem iz Jugoslavije, zato ker je
bila to ugledna drzava in si lahko
povsod potoval; fino je, da sem iz
Slovenije, ker je Slovenija znotraj
Jugoslavije najbolj razvita; in da sem iz
Ribnice, ker je po svetu veliko
Ribni¢anov, ki so uspesni.”

P Bistvo?

“Da ves, kdo si, mora3 sebe zelo
dobro poznati in imeti zdravo
samozavest. Iz tega, kar ima$, moras
izkoristiti najbolje.”

» Od kod imate to?

“Sem precej samorastniski. Moja
filozofija je zelo marksisti¢na. U¢ili
smo se, kaj vpliva na ¢loveka: ¢lovek je
produkt vzgoje, okolja in genov, v
nekem dinami¢nem ravnovesju. Name
je vplivala cela vrsta stvari. Ko me zdaj

sprasujejo, kaj bi morala politika,
drZava narediti zame, kaj bi morala
izboljsati, odgovarjam: mene to sploh
ne zanima, ker ¢e bi me, bi se s tem
ukvarjal.“

» Nocete spreminjati razmer?

“Ne, jaz no¢em spreminjati, jaz se
hocem prilagajati. Povejte, kak3na so
pravila, ta pravila naj veljajo za vse, in
se bom v tem znasel.”

» Niso pravila za to, da se jih krsi?

“Ce hotes biti uspesen na dolgi rok,
ne smes krsiti pravil.”

» Ampak zmeraj se i§¢e “luknje v
zakonu”?

“V podjetnistvu velja umetnost
mozZnega. Stalno mora3 hoditi po robu.
Treba je znati loviti ravnovesje.”

» Kaj vas lahko pahne z roba?
Preve¢ ambicije?

“Ni receptov.”

» Kaj pa je? Obcutek?

“Do vsega mora$ imeti distanco. Itak
v podjetnidtvu vlada greed & fear.” .

P Strah in pohlep.

“Ja, in med tem dvojim se giblje
vecina ljudi. Jaz nisem strasten ¢lovek,
ko gre za lastnino. Pravijo: u, ti ima$
kolekcijo slik, pismo, ves, kolk je en
Jakopi¢! Mislim, da mora$ imeti ¢im
bolj distanco do sebe, do stvari pa
sploh. Stvari so samo v sluzbi necesa.
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Nekdo svojega avta ne bi dal voziti za
ni¢ - mene pa briga, avto je za to, da
prides$ na cilj. Ta moja pisarna, ki ni
moja, ker me itak vecino ¢asa ni, je
zmeraj odklenjena. Ve€ina direktorjev
svojo pisano zaklene, ko gre. To pa je
hkrati tudi sejna soba, velikokrat se
umaknem, ko imam obdcutek, da se
moji sodelavci nekaj pogovarjajo,
vzamem telefon in grem telefonirat.”

» Ce motiv vaSega dela ni bogastvo,
kaj potem predstavlja uZitek?

“Proces.”

» Kdo je glavni generator idej v vasi
firmi? Vi?

“Vsi moji sodelavci. Moj uspeh je ta
hip vezan na ruski trg. Tam v Moskvi
moj partner Jozo Dragan generira
fantasti¢ne ideje, ki jih nato skupaj
udejanjamo. Na podrocju energetike
prihaja na dan z idejami MatjaZ Goltes,
pri orodnih strojih pa Leopold Trdan.”

b Zdi se, da ste zelo potrpeZljivi. Ste
res?

“Potrpezljivost je ful pomembna, Ce
hoces delati velike posle. Pri nas od
ideje do realizacije minejo leta. In to,
da zaupas. Moras$ poznati svoje
sodelavce, zato jim mora$ zaupati.”

P Precej nenavaden pojav ste za
danasnje podjetnisko okolje v
Sloveniji.

“Jaz imam zelo dobro mnenje o
podjetnikih v Sloveniji. Mogoce niso
toliko izpostavljeni. Zadnji¢ se mi je to
spet potrdilo, ko sem videl neke
raziskave okrog ugleda. Ve se, da 50
odstotkov ugleda nekega podjetja
prispeva menedzZer, pogoj za to, da ima
menedZer sploh ugled, pa je to, da ga
poznajo. In ko te sprasujejo, zakaj se
izpostavljas, zakaj ti je tega treba, pac
mora$ odgovoriti, da je to del tvojega
posla.”

Je treba biti radoveden?

“Moras$ vedeti, kaj hoces v Zivljenju.”

P To ves sproti ali vnaprej?

“Dobro je, da ve$ vnaprej. Jaz sem
vedel, da ho¢em potovati. Pa ne
turisti¢no, no, tudi, ampak predvsem
tako, da zraven naredis e kaj
pametnega. Na fakulteti nam je Ivo
Fabinc, ki je bil rektor univerze, ¢lan
predsedstva in diplomat, pripovedoval
anekdote iz svojega Zivljenja. Govoril
nam je, kako je bil v Indiji, na
ambasadi, in kaj vse je moral tam jesti.
In nam je rekel: morate si biti na
jasnem, ali boste to sprejemali ali pa
ostanite doma. Ce se bojis
razburkanega morja, mora3 ostati v .
pristanid¢u. Moj oce mi je tudi vedno
govoril, kako je priSel v Egipt, pa mu je
gostitelj dal ne vem ali volovsko ali
jagenjckovo oko, da ga poje.”

» Temu se rece - osebni stik.

“Seveda. Kar naprej me sprasujejo:
kako delati biznis v Rusiji. Ampak teh
fint se ne more$ nauciti. Kako bos vse
to vedel za dvesto drZzav?

Najpomembnej$a je res empatija.
Ampak ne da se je nauditi tako, da
reces: zdaj pa grem v Rusijo in bom
empaticen. Ne, ¢e v Zivljenju vsak dan
nisi tak, potem nimas$ $ans, da bos
dovzeten za novosti in nianse.”

P Kje v svojem koordinatnem
sistemu vidite umetnost? Kulturo?

“Zmeraj poudarjam, da morata biti
umetnost in kultura del tvoje poslovne
zgodbe. Navsezadnje: zakaj bo Evropa
zanimiva - ravno zaradi svoje kulture.
Ker na tako majhnem kosc¢ku sveta
nikjer ne najdes toliko zanimivih
kultur. Nasa preteklost mora biti nasa
prihodnost. Evrope.”

» Je Evropa v primerjavi z drugimi
kontinenti perspektivna ali je
ugasajoci ognjenik?

“Necesa se moramo zavedati: Evropa
- EU - ima letos prvi¢ po razpadu
Jugoslavije vi§jo stopnjo gospodarske
rasti kot Amerika. Zakaj: ravno zato,
ker so se ji prikljucile nove drzave.
Neverjetno, kako je samozavest zrasla
pod Putinom.”

P Mislite na poslovni svet ali na
umetnost?

“Na oboje.”

Je umetnost biznis?

“Ni¢ novega ne bom povedal: najprej
je treba imeti druZbeno bazo, da lahko
cveti tudi umetnost. Skozi vso
zgodovino se je kazalo, da so si edino
drZave, ki so imele ekonomsko bazo,

lahko privo3cile umetnost. Seveda pa je
to v dialektiénem razmerju in mora
napajati drug drugega, Ziveti v
simbiozi. Treba pa se je zavedati, da je
v zgodovini malo dobrih umetnikov, ki
za Casa svojega Zivljenja niso bili
uspesni.”

» Noja...

“No, dobro, mogoce jih veliko tudi
ne poznamo, ampak Van Gogh je bil
med slikarji eden redkih. Pisatelji v
Rusiji so vsi, ki jih poznamo, dobro
ziveli, tudi Dostojevski; drugo je, ce je
$el v Baden-Baden, pa vse zaigral in
zapil. Tolstoj je kraljeval v tisti svoji
Jasni Poljani. Cehov je pisal drame in
novele za takSne honorarje, da se ti
zme$a.”

P Blizu korita se ponavadi dobro
Zivi.

“Ne bi rekel, Dostojevskega so poslali
v Sibirijo, ker je bil kriti¢en. Tudi nas
Cankar in Jakopi¢ sta dobro Zivela.”

» To velja za sto let nazaj.

“Saj danes je ravno tako. Ampak v
New Yorku se morajo umetniki zelo
fajtati, da kaj prodajo.”

» Pravi eden najvedjih ali celo
najvedji sponzor in donator
umetnosti v Sloveniji. Za vas kultura
ni strosek?

“Zame kultura ni stro$ek. Tudi na
place nikoli ne gledam, kot da so
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stroski, ampak kot da so investicije. In
vec ko investira$, seveda v mejah
dopustnega in nekih razmerij, boljsi
razvoj omogocis ljudem.”

» Kaj je Se sestavni del vase
motivacijske filozofije?

“Velika avtonomija dela, velika
svoboda in to, da se zavedamo, da
mora ¢lovek rasti, tako intelektualno
kot osebnostno. Zavedam se, da ¢lovek
vecino svojega Zivljenja prebije na
delovnem mestu, zato mu mora$
omogociti ¢im udobnej$e pogoje.”

» To pise v ameriskih u¢benikih.

“Ne, to jaz udejanjam.” (smeh)

P Z dobro placo, izobraZevanjem,
tudi v tujini?

“Ja, vsak ima pravico, da si izbere,
samo naj pove, kaj. Seveda to ne velja
¢isto za vse, ampak po neki zdravi
presoji. Vedeti moras, da je timsko delo
najpomembnejSe, zato moras, tudi ko
zaposlujes$ ljudi, paziti, da je sestava
¢imbolj pisana, da nimas samo zvezd
in najboljdih playerjev, ampak da mora
za njimi nekdo $e vse skupaj postoriti.
Mora$ imeti Zenske, mora$ imeti
moske, mora$ imeti razli¢no starostno
strukturo.”

» Da ni dolgcas?

“Ne, da podjetje na dolgi rok daje
dobre rezultate.”

» Kako preprecite, da bi vas
izkoris¢aliz -

“Kako bi to povedal ... Prepric¢an
sem, da je v naravi vsakega ¢loveka, da
se hoce afirmirati s svojim delom in
rezultati svojega dela. Moje izkusnje z
ljudmi so zelo pozitivne. Saj ne reCem,
da koga nisem napacno ocenil, ampak
za to sem sam kriv. Borim se za svoje
sodelavce, ne mislim, da mora biti
vsakemu samoumevno, da dela pri
meni ali z mano, ali pa da sem si ga
pridobil enkrat za vselej. Vsak dan je
potrebno ohranjati to razmerje, na
obeh straneh.”

» Kaj cenite pri sodelavcih?

“Formalne stvari me manj zanimajo,
bolj gledam, kak3ne vrednote ima
€lovek in kaksna je njegova integriteta.
Seveda je treba imeti neko izobrazbo in
neko inteligenco, ampak bolj
pomembno je, kak$ne vrednote ima
¢lovek, koliko je korajZen, koliko zna z
ljudmi. Ko pride v podjetje, se bo itak
moral zafeti izobraZevati.”

P Pravite, da ste marksist, kar v tej
fazi kapitalizma zveni precej
paradoksno.

“Marx je najboljsi analitik
kapitalisti¢nega sveta. Seveda pa
filozofija marksizma ni sama sebi
namen, treba jo je aplicirati. Marx
pravi: svet je treba spreminjati, ne pa
razlagati. Mislim, da tudi tisti
sindikalisti, ki so po definiciji levi¢arji
ali zastopniki proletariata, ki ga je Marx
§¢itil, tega ne razumejo najboljse. V
Zivljenju je treba razumeti nujnosti, se
pravi, objektivne danosti. In te Marx

najboljse opredeli.”

» Katere marksisti¢ne vrednote ste
presadili v podjetni§tvo globalnega
kapitalizma?

“Hm, kaj je meni najpomembnejse?
Zelo dobro se mi zdi, ker mislim, da
nimam niti malo Zelje, da bi
manipuliral z ljudmi.”

» Potem ne boste politik?

(smeh) “Nikdar se nisem spraseval,
kaj sploh bom. In pomembno je, da
ves, da se mora$ vsak dan boriti za
¢loveka. Pa ne po diktatu, ampak s
konsenzom, tako da se dosegajo
skupni cilji. To Zivljenje je tako kratko,

da si ga moramo ¢imbolj olajsati. Ko
sem hodil po Angliji kot mulc in sem
delal v kak$nem skladi$¢u, so me
stalno spradevali - uZivas?, pa govorili
'have a nice day'. Pri nas v Ribnici pa je
bilo tako, da pri delu ne sme$§ uZivati,
ampak trpeti! Garati! Meni gre za to, da
se imamo tukaj ¢im boljSe. Stalno
nekaj praznujemo, zdaj gremo vsi na
sindikalni izlet v Kijev, stalno se
hecamo, muzika nam 3pila - in stalno
delamo.”

» Kako potem ohranjate avtoriteto
Sefa, lastnika?

“Ne spraSujem se o avtoriteti. Ne
potrebujem nobene avtoritete per se.
Vsi smo enaki, vsak dan se zdruzujemo
pri projektih, vsak dan moramo biti
ustvarjalni.”

P Kaj drZava Maroko pricakuje od
Castnega konzula?

“Zelo malo. Vse, kar je ve€ od nig, je
zelo pohvalno. Ponavadi tudi mati¢na
drZava ne naredi kaj dosti za ¢astne
konzule.”

» Kaj &e vas kdo vprasa za Fronto
Polisario, ki se v danasnjem Maroku
bori za neodvisnost naroda, velikega,
kot je slovenski? :

“Ja, moral bi biti apologet maroske
politike.” .

» Koliko ste $e Ribni¢an?

“Vedno govorimo: globalni
podjetnik mora imeti korenine in
krila. Fino je, da imas$ azil, kamor se
vra€a$. Mislim, da je privilegij, ¢e
lahko ostanes v Zivljenju tam,
odkoder izvira§, hkrati pa ti ni ni¢
tuje v svetu in ti ni tezko nikamor
iti. Fino je, da lahko v Zivljenju
stalno gradi$. Zakaj bi rusil temelje,
¢e jih moras potem spet zidati na
novo?

» Kaj ste recimo podedovali svojem
raprastricu patru Stanislavu
krabcu?

“Na Zalost ga premalo poznam. Bil je
zelo skromen in je Zivel v svetu knjig.
Mogoce v 3e vecjem svetu, kot danes
zivim jaz, Ceprav je samo dvakrat
zapustil Kostanjevico. Zato ne mislim,
da je nujno potovati. Svet knjig je
mogoce $e lepsi. In bi mi bilo tudi to
¢isto v redu, tam v Hrovadi.”

» Ampak zdaj ni poti nazaj.



bilo fino prej in kako bo fino
jutri. Ta trenutek je najvec.”

“Mislim, da moras imeti
¢im bolj distanco do sebe, -
do stvari pa sploh. Stvari so
samo v sluzbi necesa.
Nekdo svojega avta ne bi
dal voziti za nic - mene pa
briga, avto je za to, da
prides na cilj.”

“Jaz nocem spreminjati, jaz
se hocem prilagajati. Povejte,
kaksna so pravila, ta pravila
naj veljajo za vse, in se bom v
tem znasel.”

“Treba se je zavedati, da je v
zgodovini malo dobrih
umetnikov, ki za Casa svojega
Zivljenja niso bili uspesni.”

Patrovo izrocilo

V poslovni hisi skupine podjetij
Riko v Ljubljani je v sprejemnici
bronast relief patra Stanislava
Skrabca, enega izmed
utemeljiteljev knjiZne slovens¢ine.
Njegova misel: “Nasa slovens¢ina je
eden najlepsih jezikov na svetu.”

Janez Skrabec se je rodil leta
1963 v Ljubljani, diplomiral na
Ekonomski fakulteti ljubljanske
univerze in'se dodatno
izobraZeval na seminarjih IEDC -
Poslovne Sole Bled, Cleveland
State University in INSEAD
Fontainebleau.

Od leta 2002 je ¢astni konzul
Maroka. Je soustanovitelj
Fundacije patra Stanislava
Skrabca, ki s podeljevanjem
§tipendij $tudentom
slovenistike, slavistike in
klasi¢ne filologije ter z
nagrajevanjem izjemnih
jezikovnih dosezkov dviguje
raven jezikovne kulture. Je élan
Sveta Ekonomske fakultete UL,
sopredsedujoci
slovensko-kuvajtskemu
poslovnemu forumu, ¢lan sveta
Slovenske fitharmonije,
gostujoci strokovnjak EPF
{Ekonomsko-poslovna fakulteta
Maribor).
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“Ko brzi vlak 200 km na uro, je tezko » Kako to po¢nete vi?

izstopiti. Ampak ko me spraujejo: pa “Tako, da grem na Smarno goro. In

lahko uspe$ v Rusiji, odgovarjam: velikokrat vstanem ob petih zjutraj in

lahko uspes kjerkoli, s ¢imerkoli, samo grem na avion.”

postavi si cilj in vztrajen moras$ biti, da » Kaj ¢e zamudite?

ga bos realiziral. Na Japonskem imajo “Ma, to ne sme biti navada, pa tudi

poslovne Sole. Veste, kaj je bil eden tragedija ne. Nikoli ne sme$ biti niti

izmed zelo pomembnih predmetov? preve¢ Zalosten, ko te grajajo, niti

Da so Studente zbudili ob treh zjutraj prevec vesel, ko te hvalijo. Stalno

in so 3li na no¢ni pohod. Ne da bere$ mora$ ohranjati neko ravnotezje,

'Moje finance' vsak dan, ampak da zenovska filozofija.”

krepi$ vztrajnost, vzdrZljivost, DANICA PETROVIC

disciplino.”

“ exye X . D L4

Da ne razmisljas, kako je omin Svet Podjetje Riko se danes ukvarja

z inZeniringom v strojni in
industrijski dejavnosti,
inZeniringom v okoljevarstveni
panogi, panogi proizvodnje
elektriCne energije, inZeniringom
na podrocju transportnih
sistemov ter gradbenim
inZeniringom in investicijami.
Leta 1997 ustanovljeno podjetje
Riko hi3e, ki proizvaja in trZi
lesene masivne bio hige Riko, je
leta 2002 dobilo prvo mesto za
okoljski izdelek 2002 za Riko
hiSo. ‘

Riko ima predstavnistva v
Moskvi, Minsku, Kijevu, Skopju
in Londonu.

Bonitetna hi3a I poslovne
informacije d.o.o0. skupaj z
najvecjo bonitetno hifo na svetu
Dun & Bradstreet je Riku podelila
priznanje “Rating leta 2002".

Janez Skrabec je osnoval tudi
Likovno zbirko Riko -
reprezentativno zbirko slovenske
umetnosti 20. stoletja.

Lani je v Londonu iz§la knjiga
The New Philantropists,
Charlesa Handyja, ki je v Veliki
Britaniji prodal ve¢ kot milijon
izvodov svojih knjig, in je med
23 najvecjih ¢lovekoljubov z
vsega sveta uvrstil tudi Janeza
Skrabca.
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Janez Skrabec: “Ce se bojis razburkanega morja, mora$ ostati v pristaniScu.”



